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Źródła finansowania inwestycji w sektorze MSP

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych.
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Inne źródła finansowania działalności 

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych
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Przychody LPP

Źródło: LPP, Factbook 2017.



Źródło: GUS, Działalność przedsiębiorstw o liczbie pracujących do 9 osób w 2016 r.

Przychody na 1 mikroprzedsiębiorstwo
(w tys. zł)

Wskaźnik 2012 2013 2014 2015 2016
Przychody ogółem 460 479 484 513 522

Wskaźnik Ogółem
Przemysł

(C)
Budownictwo

(F)
Handel

(G)
Transport

(H)
Usługi *

(M)
Przychody ogółem, 
2016

522 507 432 899 443 256

*Działalność profesjonalna, naukowa i techniczna

PRZYCHODY Z CAŁOKSZTAŁTU DZIAŁALNOŚCI (PRZYCHODY OGÓŁEM) obejmują 
przychody netto ze sprzedaży produktów, towarów i materiałów, pozostałe przychody 
operacyjne oraz przychody finansowe.



Przychody ze sprzedaży

PRZYCHODY NETTO ZE SPRZEDAŻY PRODUKTÓW, TOWARÓW I MATERIAŁÓW to 
przychody netto ze sprzedaży w kraju i na eksport wytworzonych przez jednostkę 
produktów (wyrobów gotowych, półfabrykatów oraz usług), a także opakowań, 
wyposażenia i usług obcych, jeżeli są one fakturowane odbiorcom łącznie z produktami; 
oraz przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów, tj. nabyte w celu odsprzedaży
w stanie nieprzetworzonym rzeczowe aktywa obrotowe oraz produkty wytworzone przez 
jednostkę, jeśli sprzedawane są one w sieci własnych sklepów obok towarów obcej 
produkcji.
POZOSTAŁE PRZYCHODY OPERACYJNE to przychody związane pośrednio z działalnością 
operacyjną jednostki, a w szczególności: zysk ze zbycia niefinansowych aktywów 
trwałych (środków trwałych, środków trwałych w budowie, wartości niematerialnych 
i prawnych, inwestycji w nieruchomości i prawa), otrzymane nieodpłatnie (w tym 
w drodze darowizny) aktywa (środki pieniężne), odszkodowania, rozwiązane rezerwy, 
korekty odpisów aktualizujących wartość aktywów niefinansowych, przychody 
z działalności socjalnej, przychody z najmu lub dzierżawy środków trwałych albo 
inwestycji w nieruchomości i prawa, przychody związane ze zdarzeniami losowymi.
PRZYCHODY FINANSOWE to m.in. kwoty należne z tytułu dywidend i udziałów w zysku, 
odsetki od udzielanych pożyczek, odsetki od lokat terminowych, odsetki za zwłokę, zysk 
ze zbycia inwestycji (sprzedaży), zmniejszenia odpisów aktualizacyjnych wartości 
inwestycji wobec całkowitego lub częściowego ustania przyczyn powodujących trwałą 
utratę ich wartości, nadwyżka dodatnich różnic kursowych nad ujemnymi.

Źródło: GUS, Działalność przedsiębiorstw niefinansowych w 2017 r.



Struktura kosztów rodzajowych 
w okresie styczeń-wrzesień 2018 roku

Źródło: GUS, Wyniki przedsiębiorstw niefinansowych I-IX 2018.



Koszty działalności gospodarczej

KOSZTY UZYSKANIA PRZYCHODÓW Z CAŁOKSZTAŁTU DZIAŁALNOŚCI (KOSZTY 
OGÓŁEM) obejmują koszty sprzedanych produktów, towarów i materiałów, pozostałe 
koszty operacyjne oraz koszty finansowe.
KOSZTY SPRZEDANYCH PRODUKTÓW, TOWARÓW I MATERIAŁÓW obejmują koszt 
własny sprzedanych produktów (tj. koszty podstawowej działalności operacyjnej 
pomniejszone o koszty wytworzenia świadczeń na własne potrzeby jednostki 
i skorygowane o zmianę stanu produktów) oraz wartość sprzedanych towarów 
i materiałów według cen zakupu lub nabycia.
POZOSTAŁE KOSZTY OPERACYJNE to koszty związane pośrednio z działalnością 
operacyjną jednostki, a w szczególności: strata ze zbycia niefinansowych aktywów 
trwałych i środków trwałych w budowie, amortyzacja oddanych w dzierżawę lub najem 
środków trwałych, nieplanowane odpisy amortyzacyjne (odpisy z tytułu trwałej utraty 
wartości), poniesione kary, grzywny, odszkodowania, odpisane w części lub w całości 
wierzytelności w związku z postępowaniem upadłościowym, układowym i naprawczym,
utworzone rezerwy na pewne lub o dużym stopniu prawdopodobieństwa przyszłe 
zobowiązania (straty z transakcji gospodarczych w toku), odpisy aktualizujące wartość 
aktywów niefinansowych, koszty utrzymania obiektów działalności socjalnej, darowizny 
lub nieodpłatnie przekazane aktywa trwałe, straty związane ze zdarzeniami losowymi.
KOSZTY FINANSOWE to m.in. odsetki od zaciągniętych kredytów i pożyczek, odsetki 
i dyskonto od wyemitowanych przez jednostkę obligacji, odsetki za zwłokę, strata ze 
zbycia inwestycji, odpisy z tytułu aktualizacji wartości inwestycji, nadwyżka ujemnych 
różnic kursowych nad dodatnimi.

Źródło: GUS, Działalność przedsiębiorstw niefinansowych w 2017 r.



Koszty ogółem na 1 przedsiębiorstwo w 2017 r. (w mln zł)

Źródło: GUS, Działalność 
przedsiębiorstw 
niefinansowych w 2017 r.



Miesięczne wynagrodzenie brutto (w zł), 2017

Źródło: GUS, Działalność 
przedsiębiorstw 
niefinansowych w 2017 r.



Przeciętne miesięczne wynagrodzenie w 2014 r. 
(w tys. zł)

Źródło: PARP, Raport o stanie sektora MSP w 2016 r.



Płaca netto, płaca brutto 
i koszty pracodawcy (2018)

Źródło: Sedlak & Sedlak, 2018.

Wyszczególnienie w zł

Płaca netto 2380,03

ubezpieczenie emerytalne 324,04

ubezpieczenie zdrowotne 257,84

ubezpieczenie rentowe 49,80

ubezpieczenie chorobowe 81,34

Podatek dochodowy /zaliczka/ 227,00

Płaca brutto 3320,05

ubezpieczenie emerytalne 324,04

ubezpieczenie rentowe 215,80

ubezpieczenie wypadkowe 55,44

Składka na Fundusz Pracy 81,34

Fundusz Gwarantowanych Świadczeń Pracowniczych 3,32

Koszt pracodawcy 4000,00

Koszt pracodawcy = płaca brutto * 1,2048



Przeciętne miesięczne nominalne wynagrodzenie brutto,
płaca minimalna, pracujący i bezrobocie w Polsce

Wskaźnik 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Przeciętne miesięczne 

nominalne wynagrodzenie 

brutto, XII

3 652 3 848 4 015 4 112 4 222 4 379 4 515 4 636 4 974

Przeciętne miesięczne 

nominalne wynagrodzenie 

brutto, XI

3 404 3 526 3 682 3 781 3 898 4 005 4 164 4 330 4 611

Płaca minimalna (w zł) 1 276 1 317 1 386 1 500 1 600 1 680 1 750 1 850 2 000

Pracujący (w mln osób) 13782 14107 14233 14172 14244 14563 14830 15293 15720

Liczba bezrobotnych (w tys.) 1 893 1 955 1 983 2 137 2 158 1 825 1 563 1 335 1 082

Stopa bezrobocia 

rejestrowanego (w %)
12,1 12,4 12,5 13,4 13,4 11,5 9,7 8,2 6,6

Stopa bezrobocia BAEL (w %) 8,5 9,3 9,7 10,1 9,8 8,1 6,9 5,5 4,5

Szara strefa (w % PKB) 12,8 12,6 14,0 14,5 13,3 13,5 13,6 13,2

Źródło: GUS, 2018. 

Płaca minimalna w 2019 roku: 2 250 zł brutto, minimalna stawka godzinowa: 14,7 zł brutto.



Miesięczne koszty zatrudnienia przy różnych płacach 
i różnej liczbie pracowników

Wskaźnik Wartość
(w zł)

Liczba zatrudnionych

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Płaca brutto 2250 2250 4500 6750 9000 11250 13500 15750 18000 20250 22500

Koszt 
pracodawcy

2711 2711 5422 8133 10844 13555 16266 18977 21688 24399 27110

Płaca brutto 2500 2500 5000 7500 10000 12500 15000 17500 20000 22500 25000

Koszt 
pracodawcy

3012 3012 6024 9036 12048 15060 18072 21084 24096 27108 30120

Płaca brutto 3000 3000 6000 9000 12000 15000 18000 21000 24000 27000 30000

Koszt 
pracodawcy

3614 3614 7228 10842 14456 18070 21684 25298 28912 32526 36140

Płaca brutto 4000 4000 8000 12000 16000 20000 24000 28000 32000 36000 40000

Koszt 
pracodawcy

4819 4819 9638 14457 19276 24095 28914 33733 38552 43371 48190

Płaca brutto 5000 5000 10000 15000 20000 25000 30000 35000 40000 45000 50000

Koszt 
pracodawcy

6024 6024 12048 18072 24096 30120 36144 42168 48192 54216 60240

Płaca brutto 6000 6000 12000 18000 24000 30000 36000 42000 48000 54000 60000

Koszt 
pracodawcy

7229 7229 14458 21687 28916 36145 43374 50603 57832 65061 72290



Źródło: otodom.pl [2.01.2019].

Koszt zakupu lokalu



Koszt wynajmu lokalu

Źródło: otodom.pl [2.01.2019].



Koszt wirtualnego biura

Źródło: goffice.pl.



Wybrane nakłady inwestycyjne LPP

Źródło: LPP, Factbook 2017.



Struktura nakładów na rzeczowe 
aktywa trwałe w 2017 r. (w %)

Źródło: GUS, Działalność przedsiębiorstw niefinansowych w 2017 r.

Nakłady inwestycyjne na 1 przedsiębiorstwo w 2014 r. 
(w tys. PLN)

Źródło: PARP, Raport o stanie sektora MSP w 2016 r.



Odsetek firm sektora MSP inwestujących 
w ostatnich 12 miesiącach, 2014-2015

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych.
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Inwestycje dokonane w ostatnich 
12 miesiącach (ogółem MSP)

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych
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Wynik finansowy firmy SFD 
(w tys. zł)

Źródło: bankier.pl.

Rachunek wyników 2014 2015 2016 2017

Przychody netto ze sprzedaży 81 176 107 714 117 501 130 724

Zysk (strata) z działalności operacyjnej 1 023 1 295 -148 1 100

Zysk (strata) brutto 551 586 -867 437

Zysk (strata) netto 324 349 -864 370



Wynik finansowy brutto na 1 pracującego w 2017 r.

Źródło: GUS, Działalność 
przedsiębiorstw 
niefinansowych w 2017 r.



Okresowe kłopoty z płynnością

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych.

24,3% 26,3%

2015 2014

Płynność – zdolność regulowania na bieżąco zobowiązań firmy.



Przyczyny problemów z płynnością

Źródło: QUALIFACT, Finanse MSP 2015, Rynek usług bankowych.

Przyczyny 
problemów 
z płynnością

Ogółem
MSP

Firmy mikro
n=145

Firmy małe
n=81

Firmy średnie
n=49

liczba
odp.

%
odp.

liczba
odp.

%
odp.

liczba
odp.

%
odp.

spadek przychodów 63,2% 94 64,4% 35 43,2% 21 42,9%

opóźnione płatności ze 
strony klientów

33,3% 47 32,2% 42 51,9% 29 59,2%

wzrost kosztów 
działalności

27,4% 40 27,4% 23 28,4% 13 26,5%

niższe marże / obniżki 
cen

19,9% 29 19,9% 16 19,8% 10 20,4%

konieczność spłaty 
zaciągniętych wcześniej 
kredytów

8,2% 12 8,2% 5 6,2% 6 12,2%

konieczność 
kredytowania klientów

7,8% 11 7,5% 10 12,3% 5 10,2%

duże nakłady na 
inwestycje

0,9% 1 0,7% 2 2,5% 6 12,2%

pogorszenie dostępu do 
kredytów

0,6% 1 0,7% 0 0,0% 0 0,0%



Rachunek wyników (w tys. zł)
prognoza 2019-2021

Rachunek wyników 2019 2020 2021

Przychody netto ze sprzedaży 

Koszty działalności operacyjnej

Zysk (strata) z działalności operacyjnej

Przychody finansowe

Koszty finansowe

Zysk (strata) brutto

Podatek dochodowy (19%)

Zysk (strata) netto



Przychody ze sprzedaży (w tys. zł)
prognoza 2019-2021

Przychody ze sprzedaży 2019 2020 2021

Produkt / towar / usługa  1

Produkt / towar / usługa  2

Produkt / towar / usługa  3

Produkt / towar / usługa  4

Produkt / towar / usługa  pozostałe

Przychody netto ze sprzedaży ogółem



Koszty działalności operacyjnej (w tys. zł)
prognoza 2019-2021

Koszty działalności operacyjnej 2019 2020 2021

Amortyzacja

Zużycie materiałów i energii 

Usługi obce

Podatki i opłaty* 

Wynagrodzenia

Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia

Pozostałe koszty rodzajowe

Wartość sprzedanych towarów i materiałów

Koszty działalności operacyjnej (ogółem)

*m.in. podatek od nieruchomości, podatek od środków transportu, PFRON

Wskaźnik 2019 2020 2021

Zatrudnienie na koniec okresu



Nakłady inwestycyjne (w tys. zł)
prognoza 2019-2021

Nakłady inwestycyjne 2019 2020 2021

Budynki i budowle

Maszyny, urządzenia techniczne i narzędzia

Środki transportu

Pozostałe*

Nakłady inwestycyjne (ogółem)

*melioracje szczegółowe, koszty ponoszone przy nabyciu gruntów i używanych środków trwałych, inwentarz 
żywy (stado podstawowe) i zasadzenia wieloletnie, a ponadto odsetki od kredytów i pożyczek inwestycyjnych 
za okres realizacji inwestycji.


