Wyktad:

Polityka dystrybucji

z wykorzystaniem e-commerce



Dystrybucja na rynku B2B

- sprzet fithess firmy OLYMP




Model bizhesowy OLYMP SA

OLYMP SA stawia na model biznesowy, w ktorym jest dostawcg wysokiej
jakosci sprzetu i ustug fitness wraz z kompleksowym wsparciem dla swoich
partnerow biznesowych, dystrybutorow i klientow, oraz jest partnerem
blisko wspotpracujgcym z rynkiem.

OLYMP S.A. realizuje sprzedaz poprzez zdywersyfikowany zestaw kanatow

dystrybucyjnych do klientow B2B oraz do klientow indywidualnych B2C

poprzez sklep internetowy. Spofka realizuje strategie dziatania w oparciu o

model biznesowy, skierowany do klientow w trzech segmentach rynku

fitness:

1. B2B Kluby Fitness

2. B2B Rynki Wertykalne (hotele i centra spa, sitownie, osrodki sportowe,
rehabilitacyjne, pro-zdrowotne, turystyczne itp.)

3. B2C Klienci Indywidualni (osoby aktywne fizycznie, dbajgce o
zdrowie).

Sprzet OLYMP S.A. jest projektowany i tworzony jest w Polsce; spotka
posiada dostep do odpowiednich linii produkcyjnych, a tym samym
posiada elastycznosc produkcyjna i kosztowa.



Kluby Fithess

Segment klubowy jest kluczowym w strategii firmy i stanowi obecnie

gtéwne zrdédto przychoddw w strukturze sprzedazy Spoétki. Model

biznesowy B2B adresowany do segmentu klientow, ktdérymi sg kluby

fitness (zarowno istniejace jak i nowo zaktadane), ktory mozna

scharakteryzowac¢ nastepujaco:

= klienci — polscy inwestorzy prywatni i branzowi (trenerzy) oraz
miedzynarodowe sieci klubow fitness;

= oferta — sprzedaz sprzetu oraz kompleksowe ustugi doradcze
polegajace m.in. na: projektowaniu klubow, audycie funkcjonalnym w
istniejgcych klubach, doradztwie biznesowym, finansowym oraz
marketingowym.




Sprzedaz B2B - Rynki Wertykalne

Model biznesowy B2B Rynki Wertykalne adresowany jest do podmiotow

nienalezacych bezposrednio do branzy fitness, ktory mozna

scharakteryzowac nastepujaco:

= klienci — hotele, osrodki Wellness & SPA, biznes parki, galerie
handlowe, deweloperzy, przedsiebiorstwa inwestujgce we wiasne
biura/biurowce, jednostki mundurowe, GOSIR-y/MOSIR-y;

= potrzeba klienta — otwarcie klubu fithess w celu poszerzenia oferty,
podniesienia prestizu, spetnienia wymogow ustawowych,

= oferta — sprzedaz sprzetu oraz kompleksowe ustugi doradcze
polegajgce m.in. na: projektowaniu klubow, audycie funkcjonalnym w
istniejgcych klubach, doradztwie biznesowym, finansowym oraz
marketingowym,




Kanaty dystrybucji OLYMP SA

Spotka dostarcza na rynek swoje towary poprzez przedstawicieli

handlowych i agentow zewnetrznych. Udziat pierwszej grupy w 2020 .
W tgcznej sprzedazy wynosit 91% natomiast drugiej 9%.

2017

2018

2019

2020 2021 11Q 2022
Kanal Wartosc Y% Wartosc % Wartosc % Wartosc % Wartosé %o Wartosc %
sprzeda W tys. udziat w tys. udzial W tys. udzial W tys. udziat w tys. udziat w tys. udzial
Zy PLN w PLN w PLN w PLN w PLN w PLN w
sprzeda sprzeda sprzeda sprzeda sprzeda sprzeda
Zy Zy YAY Zy Zy AU
272779, 1170427, 1727066, 2085044, 1861156, 902601,
PH 211 42% 76 86% ] 23 95% 44 | 919% 08 ] 89% 08 ] 919%
369505, 188034,5 2096218 2194799 91834.,4
AGENT 90 58% 9 14% 93062,92 5% 9 9% 5 11% 6 9%
642285, 1358462, 1820129, 2294666, 2080636, 994435,
SUMA: 11 35 15 33 03 54
Zrodto: Dokument Informacyjny Olymp S.A., 2022.




OLYMP — zawarcie istotnej
umowy z VENDU

Raport biezacy ESPI

Numer: 4/2023

Data sporzgdzenia: 9 lutego 2023 .
Spoétka: Olymp S.A. z siedzibg w Poznaniu

Zarzad Olymp S.A. z siedzibg w Poznaniu (,,Emitent”, ,,Spotka”) informuje,
ze w dniu 8 lutego 2023 r. zawart umowe (,Umowa”) z Vendu spotka z
ograniczong odpowiedzialnoscig (,VENDU") - wiascicielem sieci klubow
fitness Best GYM. Przedmiotowa Umowa ma charakter umowy ramowej.
Przedmiotem Umowy jest okreSlenie zasad sprzedazy, dostawy i montazu
sprzetu sportowego przez Emitenta do nowopowstajacych klubdéw fitness.
Umowa zostata zawarta na okres 36 miesiecy z mozliwoscig przedtuzenia.
Szacowana wartos¢ Umowy to 3 min zt netto.

VENDU prowadzi dziatalnoS¢ gospodarczg obejmujgcg m.in. dziatalnosc
obiektow stuzgcych poprawie kondycji fizycznej. Best GYM to sieC klubow
fitness, ktdra koncentruje sie na otwieraniu lokalizacji sredniej wielkosci
miastach. Obecnie VENDU posiada 9 klubéw w catej Polsce.



OLYMP - zawarcie istotnej
Umowy ze spotka UP

Raport biezgcy ESPI

Numer: 5/2023

Data sporzadzenia: 24 lutego 2023 .
Spoétka: Olymp S.A. z siedzibg w Poznaniu

Zarzad Olymp S.A. z siedzibg w Poznaniu (,,Emitent”, ,Spotka”) informuje, ze
w dniu 24 lutego 2023 r. zawart umowe (,Umowa”) z UP spodtka z
ograniczong odpowiedzialnoscia (,,spotka UP") - wiascicielem sieci klubow
fitness UP. Przedmiotowa Umowa ma charakter umowy ramowej.
Przedmiotem Umowy jest okresSlenie zasad sprzedazy, dostawy i montazu
sprzetu sportowego przez Emitenta do nowo powstajgcych klubow fitness.
Umowa zostata zawarta na okres 36 miesiecy z mozliwoscig przedtuzenia.
Szacowana wartos¢ Umowy to 6,3 min zt netto.

Spotka UP prowadzi dziatalnoS¢ gospodarczg obejmujgcg m.in. dziatalnos¢
obiektow stuzacych poprawie kondycji fizycznej. UP to sie¢ klubow fitness,
ktora swoim zasiegiem obejmuje dziatalnosC na terenie catej Polski. Obecnie
spotka UP zarzadza 7 lokalizacjami.



Sprzedaz B2C — klienci indywidualni

OLYMP S.A. realizuje sprzedaz do klientow indywidualnych poprzez sklep
internetowy. Model biznesowy B2C kierowany za posrednictwem
Internetu do osob aktywnych fizycznie, dbajgcych o zdrowie,
korzystajgcych regularnie z Internetu.

{& SKLEP FITNESS © wo

DOMOWA SHOWNIA AKCESORIA FITNESS SPRZET FITNESS SPRZET DO SHOWNI SPRZET DO JOGI REHABILITACIA WYPRZEDAZ

? ZOBACZ WIECEJ] - i '
COW. OLIFELINE

PRODUKTY KUPOWANE NAJCZESCIEJ < 7

LIFELINE USA SYSTEM NATURAL FITNESS PER4M DRABINKA PER4M QUICK CONES NATURAL FITNESS
PODWIESZEN JUNGLE... PILKA DO JOGI PRO KOORDYNACYINA PACHOLKI SKARPETKI DO JOGI
BURST... TRENINGOWE (XS/S)

839,00 ZL 107,77 ZL 107,77 ZL 86,21 Z¢ 56,02 Zt



Wyniki finansowe - OLYMP S.A.

Jednostkowe raporty roczne

Przychody netto ze
sprzedazy (tys.)

Waluta FLM PLM FLM FLM
6k
Przychody netio ze sprzedazy (tys. 2 295 2 081 2 806 4 354
4k
Zysk (strata) 7 dzigtal oper. (fys.) -134 -G05 aa -1 329
2k
Zysk (strata) brutto (tys.) -128 -585 49 -1 A5 I I I I I
Ok
Zysk (strata) netto (tys.)* 144 535 49 1585 G01E EOIn gm0 aeEl mona0e
Amortyzacja (tys.) [+ 149 168 114 160
EBITDA (ty=.) 15 -437 202 -1 169
Aktywa (tys.) 4 487 2755 43816 6 404
Kapitat wiasny (tys.)* 2223 2029 2077 4 215
Liczba akcji (tys. szt.) & 260,000 & 680,000 6 660,000 14 499 562
Zysk na akcje (1) -0,023 -0,089 0,007 0,108

Zrodto: bankier.pl, 2024.



Notowania akcji OLYMP S.A., 2024

OLYMP S.A. (OLY) 0,5390 zt 0,00% 0,0000zt

OLYMP - notowania spotki

2,00

1,00
0,50
0,00

|||||||III|IIIIIIIIII||II|IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII|II|IIIIIIIIIIIIIIIIIII|IIIIIIIIIIIIIIIIIII‘|I|IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII|IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII
mar "23 maj '23 lip'23 Wwrz '23 5'23 sty '24 mar '24

Kapitalizacja 7 800 819 z

Zrédto: bankier.pl, 2024.

Rynek notowan:
Kurs odniesienia:
Data poczatkowa:
Data koncowa:
Zmiana:

Zmiana:
Minimum:
Maksimum:
Sredni:

Wolumen obrotu:

New Connect
2,2500 =z (23-01-29)
2023-01-24
2024-03-15
-76,04%

-1,7110 zt
0,4395 =zt (231221
2,7600 zt (23-01-25)
0,8264 zi

22 668 030 szt



4 typy transakcji w e-commerce

W handlu elektronicznym wyroznia sie 4 typy transakcji:

1.

2.

transakcja business to business (B2B) (transakcja dokonywana
pomiedzy przedsiebiorstwami),

transakcja business to customer (B2C) (transakcja w ktorej
przedsiebiorstwo sprzedaje towary konsumentowi — najczesciej w
sklepach internetowych),

transakcja customer to customer (C2C) (transakcja zawigzywana
miedzy konsumentami nie prowadzacymi dziatalnosci handlowej —
najczesciej na aukcjach internetowych),

transakcja customer to business (C2B) (transakcja w ktorej to
konsument sprzedaje towar przedsiebiorstwu — najczesciej na
serwisach ogtoszeniowych).

Zrédto: M. Dutko, Biblia e-biznesu 2 Nowy Testament, 2016.



Liczba uzytkownikow internetu, 2005-2023
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Zréodto: ITU

ITU szacuje, ze okoto 5,4 miliarda ludzi — czyli 67% Swiatowej populacii

— korzystato z Internetu w 2023 roku.



Sprzedaz detaliczna e-commerce na catym swiecie
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Przedsiebiorstwa otrzymujace zamowienia przez

sieci komputerowe w krajach UE w 2019 r.
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Zrédto: GUS, Spoteczenstwo informacyjne w Polsce w 2021 r.
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Dostep do Internetu w gospodarstwach domowych
(w % ogotu gospodarstw)

93,3
2022

92,4
2021

72,0
0 20 40 60 80 100%

W Ogotem M Stacjonarny szerokopasmowy ™ Mobilny szerokopasmowy

Zrédto: GUS (2022), Spoteczeristwo informacyjne w Polsce w 2022 roku.



Zakupy przez Internet

Wyszczegolnienie 0adt 16 - 24 25 - 54 55-74
-w i otem -
A - w liczbach bezwzglednych (w tys.) 9 razem | 25-34 | 35-44 | 45-54 | razem | 55-64 | 65-74
B - w odsetkach
Osoby w wieku 16 - 74 lata A 28839 3171 16355 5015 6260 5080 | 9313 4816 4497
B 100,0 100,0 100,0 100,0 [ 100,0| 100,0| 100,0 100,0 100,0
Osoby korzystajace z Internetu w A 25501 3157 15889 4967 6156 4766 6456 3896 2560
Ciggu ostatnich
12 miesiecy B 88,4 99,5 97,2 99,1 98,3 93,8 69,3 80,9 56,9
Osoby zamawiajace przez Internet A 20952 2674 14468 4800 5714 3954 | 3811 2581 1229
towary lub ustugi
do uzytku prywatnego: B 72,7 84,3 88,5 95,7 91,3 77,8 40,9 53,6 27,3
. . . A 14681 1979 10665 3766 4284 2616 | 2037 1418 619
- W ciggu ostatnich 3 miesiecy
B 50,9 62,4 65,2 75,1 68,4 51,5 21,9 29,4 13,8
- od 3 miesiecy do 12 miesiecu A 3943 556 2419 718 863 838 968 641 327
temu
B 13,7 17,5 14,8 14,3 13,8 16,5 10,4 13,3 7.3
A 2328 139 1384 316 567 501 805 522 283
- ponad rok temu
B 8,1 4.4 8,5 6,3 9,1 99| 86 10,8 6,3
Osoby zamawiajace przez Internet | A | 18624 2535 13084 4484 | 5147 3453 | 3006 2059 946
towary lub ustugi do uzytku
prywatnego w ciggu ostatnich 12 B
miesiecy 64,6 79,9 80,0 89,4 82,2 68,0 32,3 42,8 21,0
Osoby niezamawiajgce przez A 4549 483 1421 168 441 812 2645 1314 1331
Internet towardw ani ustug
do uzytku prywatnego B 15,8 15,2 8,7 3,3 7.1 16,0 | 284 27,3 29,6

Zrodto: GUS (2023), Wykorzystanie technologii informacyjno-komunikacyjnych w jednostkach administracii publicznej,
przedsiebiorstwach i gospodarstwach domowych w 2022 roku




10 najczesciej odwiedzanych platform e-commerce
na swiecie (w min odston w miesiacu, IV.2023)

Amazon 4,790

eBay

Rakuten
Shopee
AliExpress
Etsy

Walmart
Mercadao Libre
Wildberries

Ozon

0 SO0 1.000 1.500 2,000 2500 3.000 3.500 4,000 4. 500 5.000 5.5

Mumber of visits in millions

Zrddto: https://www.statista.com/statistics/1155246/leading-online-marketplaces-usa-average-monthly-visits/



Prognozowana zmiana struktury udziatu modelu
platformowego w sprzedazy online

Udziat modelu platformowego

Udziat modelu platformowego
sprzedazy online w 2021w %

sprzedazy online w 2027P w %

Marketpl 0 0
Marketplace arketplace | 5%

E-commerce E-commerce | 5%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 0% 20% 40% 60%

= Mozliwa zmiana

Zrédto: Perspektywy rozwoju rynku e-commerce w Polsce 2018-2027
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by allegro



Sprzedaz towarow lub ustug przez internet
(w % o0s6b w wieku 16 — 74 lata)

Sprzedaz towarow lub qﬂug i 134 W 2022
(np. na aukdach | 10,8 2021

0 10 2

allegro

Zrodto: GUS (2023), Jak korzystamy z Internetu? 2022



Zakupy na Allegro, 2017 - 2023

Wyszczegdlnienie 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Aktywni Kupujacy (w min) 9,3 10,4 11,4 13,1 13,5 14,1 19,6
GMV* na Jednego AKtywnego | .. | 1741 | 1985 | 2677 | 3158 | 3515 | 2974
Kupujgcego (w PLN)

GMV (w min PLN) 15 967 18185 | 22801 | 35111 | 42602 | 52496 | 58 373
Sprzedane przedmioty (w min) 954 1 050 1174

*GMV - Gross Merchandise Value - catkowita wartosS¢ sprzedazy w okreslonym przedziale czasu.

Zrédto: Allegro 2024, about.allegro.eu/financial-results




Marketing miedzynarodowy

Marketing miedzynarodowy - to marketing produktéw lub ustug poza
krajowg grupg odbiorcow marki.

Marketing miedzynarodowy wymaga poznania potencjalnej
miedzynarodowej grupy odbiorcow, do ktorej chce dotrze¢ marka,
zrozumienia wartosci marketingu miedzynarodowego i
konsekwentnego inwestowania w marketing w skali globalnej.

Marketing miedzynarodowy obejmuje wszelkie dziatania poza
granicami kraju i wymaga w szczegolnosci uwzglednienia niuansow
komunikacji z miedzynarodowymi grupami odbiorcéw oraz podjecia
proby zrozumienia kultur, jezykow.

Marketing miedzynarodowy moze pomoc firmie w wejsciu na scene

globalng, dajac jej mozliwosci dotarcia do klientow, ktorzy nie mieli
jeszcze kontaktu z marka.

Zrodto: advertising.amazon.com/pl-pl/library/guides/international-marketing



Amazon Global Selling

Dzieki Amazon Global Selling mozna
korzystac z globalnej infrastruktury
Amazon i miedzynarodowej sieci
logistycznej, aby pokazac swoje
produkty potencjalnym nabywcom
na catym swiecie.

Tworzenie miedzynarodowych ofert
na roéznych rynkach umozliwia szybki
rozw0j i dywersyfikacje sprzedazy,
dzieki wykorzystaniu szczytowych
sezonow w innych krajach.

North America
South America ﬂ

cove (0 6D ED

86

Middle East B

Asia Pacific m n

Currently available marketplaces to sell and
advertise

Zrédho: advertising.amazon.com/pl-pl/library/guides/international-marketing



Amazon — kampanie

What are Sponsored Products?

Sponsored Products are cost-per-click (CPC) ads that promote individual product

listings on Amazon. In just a few minutes, you can create a campaign, even if

you've never advertised before.

Create with ease

Sponsored Products generates ads from your product listings and offers automatic
targeting so you can start advertising with no experience necessary.

0 $0.97 Control your costs
Apply

$0.40-$2.20 Sponsored ads are cost-per-click (CPC), so you only pay when customers click your

ads. Choose how much to bid per click and set your own budget.

N Track your success

— e B Use sales and performance metrics to measure the direct impact of your ads on
— s B I A A your business.




Amazon — kampanie

Sponsored Brands
Elevate your brand,
reach your goals

Sponsored Brands can help customers discover your brand
and products with creative ads that appear in relevant
Amazon shopping results.

Get started

g7y y Continuous Protection Sunscreen
JACRMILL (crion for kids

Showcase your brand creatively

Reach and engage new audiences with custom headlines, videos, and images.

D]

Shop Jack & Jill>

@ $0.97 Find the budget that works for you

. . Appl
$0.40-$2.20 £BY Cost per click (CPC) ads allow you to only pay when customers click your ads. You

can manage your costs by setting a budget and choosing your bid per-click.

Be part of the shopping journey

Help shoppers get to know your brand by driving traffic to your Store. With
clickable logos, lifestyle imagery, or product categories, Amazon brings shoppers
to your brand Store. And when they click on products or categories in the ads,
they're taken to the product page.




Amazon — wskazniki

ROAS /Return on Ad Spend| [zwrot z wydatkdw na reklame] =
kwota przychodow ze sprzedazy produktow objetych kampanig
reklamowg podzielona przez kwote wydang na samg kampanie.

ACOS /Advertising Cost of Sales/ [wydatki na reklame w relacji do
sprzedazy] oblicza sie, dzielgc wydatki na reklame przez przychody z
reklam. Na przykfad, jesli wydano 50 USD na kampanie reklamowa

dzieki ktorej dodatkowe przychody wyniosty 100 USD, ACOS wynosi
50%.

ACOS = (ad spend + ad revenue) x 100



Amazon - wyniki

AMAZON.COM, INC.
CONSOLIDATED STATEMENTS OF OPERATIONS
(in millions, except per share data)

Year Ended December 31,

2020 2021 2022

Net product sales $ 215915 § 241,787 $ 242,901
Net service sales 170,149 228.035 271,082

Total net sales 386,064 469,822 513,983

Dost ans| . » Witamy, zalogujsie  Zwroty.
amazon.pl © Zaktualizuj lokalizacje Waszystkie kategorie ¥ Wyszukaj Amazon.pl \Y,

Kontoilisty -  izaméwienia Y= Koszyk

= Menu Bestsellery Okazje Prime~ Kartypodarunkowe Dziat ObstugiKlienta  Sprzedawaj na Amazon Dni Wiosennych Okazji 20-25 marca

Elektronika i komputery ~ Okazie ~ Telefonyismartfony ~ Stuchawki ~ Aparatyifotografia  Kina domowe itelewizory ~ Hi-FiiAudio ~Komputerystacjoname Laptopy  Tablety ~Monitory  Akcesoria Podzespoty danych O Drukarki

Bestsellery Amazon

Najpopularniejsze produkty na podstawie sprzedazy. Lista jest czesto aktualizowana.

< Dowolna kategoria
«Elektronika Bestsellery w Laptopy
« Komputery, komponenty i akcesoria
Laptopy
Laptopy 2w 1
Laptopy tradycyjne

Apple Laptop MacBook Air 2022: Czip M2, HP ProBook 430 Gen 8 Laptop biznesowy, Apple 2020 MacBook Air Laptop: Czip Apple Apple Laptop MacBook Air 2022: Czip M2,
Wyswietlacz Liquid Retina 13,6 cala, 8GB 13,3" FHD Narrow Bezel, czterordzeniowy i5- M1, 13-calowy Wyéwietlacz Retina, 8 GB Wyswietlacz Liquid Retina 13,6 cala, 8GB
pamieci RAM, 256 GB pamieci masowej SSD, 1135G7 do 4,2 GHz (Beat i7-1065G7), 16GB Pamieci RAM, 256 GB Pamieci Masowej SSD,... | pamieci RAM, 256 GB pamieci masowej SSD,
podéwietlana klawiatura, kamera FaceTime .. DDR4 RAM, 1TB PCle SSD, AC WiFi, Backlit K... ook 22 podswietlana klawiatura, kamera FaceTime ..
4599,00 2t K yevrveve 2 3998,00 zt 4999,00 2t



Vilebrequin

Vilebrequin to francuska marka luksusowej odziezy z bogatg historig
w produkcji modnych strojow kapielowych i akcesoriow do ptywania
dla catej rodziny. Marka zostata zatozona w 1971 roku obok plaz St.
Tropez i od tego czasu stata sie globalnym podmiotem. Produkty
Vilebrequin mozna znalez¢ w ponad 150 sklepach w 52 krajach.

Vilebrequin Men Swim Trunks Vilebrequin Men Stretch Swim Vilebrequin Men Swim Trunks
Solid Trunks Screen Turtles Octopussy

$220%-250% 1 $285%




Vilebrequin — producent strojow kapielowych

®
51

amazon.fr/stores/node/166332890317_encoding=UTF8&field-lbr_brands_browse-bin=Vilebrequin&ref_=a20m_us_Ibr_cs_vibrgn

ACCUEIL NOUVEAU NOS IMPRIMES * HOMME FEMME ENFANTS VOIRTOUT LA MARQUE Q Rechercher parmi tout Vilebre

Zrédto: advertising.amazon.com/pl-pl/library/guides/international-marketing



Vilebrequin - kampania na platformie Amazon

Agencja SEELK specjalizujgca sie w prowadzeniu kampanii na Amazonie
skupita sie na zwiekszaniu Sswiadomosci produktow marki Vilebrequin wsrod
kupujacych. Aby osiagnac ten cel, wykorzystali format marek
sponsorowanych. Korzystajac z tego typu reklam, mogli prezentowac wiele
produktow, logo marki i niestandardowy nagtowek w ramach jednej kreacji.
Te kampanie pozwolity skutecznie przedstawic¢ szerokiemu gronu odbiorcéw
tozsamos¢ marki Vilebrequin i roznorodnosc ich portfela produktow.
Wykorzystano te reklamy, aby zwiekszy¢ rozpoznawalnos¢ niektdrych mniej
znanych kategorii produktow marki: akcesoriéw, odziezy gotowej do
noszenia, strojow kapielowych dla kobiet i strojow kgpielowych dla dzieci.

VILEBREQUI

SHOWCASING WORLD CLASS DESIGN SINCE 1971

Bornin 1971 in Saint Tropez, Vilebrequin has
never forgotten its heritage: the brand is a product of the joy
and freedom of the spirit of St-Tropez in the 1970s.
Every season Vilebrequin promises elegance on vacation,
passing on a lasting idea of fantasy,
from father to son and mother to daughter.




Vilebrequin - kampania na platformie Amazon

Firma SEELK zoptymalizowata kampanie w oparciu o cele dotyczace
Swiadomosci marki. Priorytetem byty wyswietlenia i zaangazowanie.
Dlatego ptacono za stowa kluczowe, ktdre miaty wyzszy CTR (wspotczynnik
klikalnosci). Stowa kluczowe byty najskuteczniejsze pod wzgledem
zwiekszania sprzedazy. Ta strategia przyniosta marce rezultaty - ponad

1 min wyswietlen dzieki kampaniom marek sponsorowanych w 2018 roku.




Vilebrequin - kampania na platformie Amazon

Vilebrequin pomyslnie wystartowat na Amazon.fr. W 2018 roku kampanie
reklamowe przyniosty ponad 3,6 min wyswietlen produktow Vilebrequin przy
wskazniku ACOS nieco ponad 25%. Kampania przyniosta 20% wzrost
catkowitej sprzedazy w ciggu zaledwie kilku miesiecy.




Craghoppers

Craghoppers to brytyjski producent i dostawca odziezy outdoorowej.
Zostata zatozona w Batley w hrabstwie West Yorkshire w 1965 roku,
a obecnie ma siedzibe w Manchesterze w Wielkiej Brytanii.

Craghoppers produkuje w ciggu roku dwie serie — wiosenno-letnig
(dostepng dla konsumentow od lutego) oraz jesienno-zimowg (dostepng dla
konsumentow od wrzesnia). Kazda seria obejmuje produkty specjalnie na
ten sezon, takie jak ocieplane kurtki na zime i szorty, koszulki i sandaty na
lato. Asortyment obejmuje odziez i akcesoria dla mezczyzn, kobiet i dzieci,
a takze obuwie, plecaki i bagaze.

FINAL
“ CLEARANCE

O% OFF

.




Craghoppers - historia

W 1965 roku brytyjska marka odziezy outdoorowej
G&H Products stata sie jednym z pionierow
wykorzystania nylonu w swojej odziezy. Zatozyciele
marki, Brian Gaskin i Roy Holmes (z Batley, West
Yorkshire), byli entuzjastami spacerdw na swiezym
powietrzu oraz wspinaczki. Po udanych osiggnieciach
projektowych zespot ekspedyciji alpinistycznej Chrisa
Boningtona zwrdcit sie do nich z prosbg o
zaprojektowanie odziezy na udang wyprawe Everest
Expedition w 1975 roku.

0/
fl
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CRAGHOPPERS HMYCRAGHOPPERS CRAGHOPPERS




Craghoppers — wspoipraca z Bearem Gryllsem

W 2008 roku Craghoppers nawigzat wspotprace z ekspertem od przetrwania,
Bearem Gryllsem. Firma wyprodukowata wiele jego ubran noszonych w
ekstremalnych warunkach.



Craghoppers - kampania na platformie Amazon

W 2017 roku Craghoppers przeznaczyt 87% budzetu na kampanie
Produktow Sponsorowanych.

W 2018 roku zastosowano ClickThrough Marketing, co pomogto
zwiekszyC zasieg i znalez¢ nowych kupujgcych. Organizowano
kampanie w oparciu o typ produktu (spodenki, koszulki itp.),
odbiorcow (meskie, damskie itp.) oraz strategie stow kluczowych
(marka, kategoria itp.).

Firma Craghoppers odnotowata 195% wzrost catkowitej miesiecznej
sprzedazy z reklamami przy ROAS na poziomie 949%b.



Wykorzystanie Amazona przez europejskie MSP

Ponad 275 000 matych i Srednich przedsiebiorstw (MSP) wspofpracuje z
Amazon w catym regionie europejskim.

Wartosc¢ sprzedazy eksportowej europejskich matych i Srednich
przedsiebiorstw w sklepach Amazon przekroczyta 17 miliardow euro,
co oznacza wzrost o ponad 20% w poréwnaniu do roku 2021.

Rolg platformy jest utatwianie przedsiebiorcom ekspansji
miedzynarodowej bez koniecznosci dokonywania znaczacych inwestycji.




Sprzedaz na Amazonie

Juz ponad 75% polskich przedsiebiorcow sprzedajgcych na Amazonie
zdecydowato sie na eksport do innych czesci Unii Europejskiej.
Najpopularniejszymi kierunkami byty Niemcy, Francja, Wtochy, Austria i
Hiszpania, a najpopularniejszymi kategoriami produktéw byty: Dom, Uroda,
Odziez, Kuchnia i AGD oraz Sport. W 2022 roku wartosc sprzedazy
eksportowej wyniosta 4,4 mld zt, o 15% wiecej niz w 2021 roku.

Do tej pory ponad 600 polskich MSP przekroczyto prog 1 min zt sprzedazy na
Amazon, w tym ponad 40 po raz pierwszy w 2022 r. Dodatkowo tgcznie prog
100 000 zt przekroczyto juz 1700 przedsiebiorcow, a wsrod nich ponad 200
udato sie to po raz pierwszy w zesztym roku. Tylko w 2022 roku polskie MSP
sprzedaty na Amazonie ponad 25 min produktow (Srednio 50 pozycji na
minute).

Zrédto: https://www.aboutamazon.eu/news/empowering-small-business/amazon-boosts-exports-of-polish-smes



¢« Powrdt do wynikow

3 FILMY

Sprzedaz na Amazonie

Najedz kursorem, aby powiekszy¢

e

Packshi Etui podrézna na koszule, torba,
torby ochronne na odziez, chroni przed
zagnieceniami, przechowywanie koszuli,
teczka, prezent dla mezczyzn, biaty,

Jeden rozmiar,
Odwiedz sklep Packshi
4,5 e fdy v Liczba ocen: 446 | Szukaj na tej stronie

95002|

—

<= @ =)
Dostarczane  Bezpieczna Polityka
przez Amazon  transakcja zwrotow
Kolor: Biaty

BEORBB B

. OSZAEAMIAJACY DESIGN - Najwyzszej jakosci torba na
koszule, jeden z NAJLEPSZYCH prezentdw dla mezczyzn, ktorzy
majg wszystko. Wyjatkowa i oryginalna torba podrozna na
koszule.

. TWARDE, SZTYWNE ETUI PODROZNE NA KOSZULE - Jedyne
rozwigzanie przeciw zagnieceniom, NAPRAWDE chronigce koszule
i zapobiegajgce zagnieceniom w transporcie. Wsrod niezbednych
akcesoriéw podroznych oraz gadzetow podrozniczych dla
mezczyzn.

. WKEADKA DO KOSZULI - Unikalna, dwustronna konstrukcja
podktadki, ktora chroni rowniez krawedzie koszuli przed
zagnieceniami.

. LEKKIE - Wygodne pakowanie koszuli podczas dojazdow do
pracy, miesci sie do plecaka / walizki kabinowej, a nawet do torby
na laptopa - wszystkie torby koszulowe na podroz.

. OCHRANIACZ KOENIERZYKA - specjalnie uksztattowane etui z
miejscem na kotnierz, aby upewnic sie, ze pozostaje on w idealnym
stanie.

[F1 7ataé btad 7 tvm nrodiktem

] Tak, chce BEZPLATNA dostawe

Skorzystaj z 30-dniowego
BEZPLATNEGO okresu probnego
Amazon Prime

amazonprime

9500 zt

DARMOWA dostawa czwartek,
21 marca. Zamow w ciggu 21
godz. 35 min

© Dostawa do Gdansk 80024 —
Aktualizuj lokalizacje

Dostepne sztuki: 10 - zaméw
teraz.

llosé: 1 v
Dodaj do koszyka
| ' Kup teraz
Wysytka z Amazon

Sprzedawane przez Packshi - Pack
Your Shirt
Safely

Zwroty Ten produkt
podlega
zwrotowi

Platnosc Bezpieczna

transakcja

Aby uzyskac informacje o
zwrotach, kliknij nazwe
sprzedawcy.

[J Zamoéw jako prezent

Dodaj do listy




Sprzedaz na Amazonie

Z Amazon
sprzedajemy

Europy

This means that Amazon prb’vides us with access to a very broad customer base.



Sprzedaz na Amazonie

Stany Zjednoczone

This means that Amazon provides us with access to a very broad customer base.



Elementy - sprzedaz na MODIVO

Q Szukaj marki, produktu, stylu

MODIVO

Nowosci Marki Odziez Obuwie Sport Torebki Akcesoria Premium Beauty Home & Decor Sale % Qutlet
Strona gtéwna
L]
Oferta dla kobiet Elementy
Chlice: ae Sortuj Vv Rozmiar v  Kolor v Cena Vv Marka &0 v Oferta Vv
Akcesoria 23

Produkty: 170 -

B § den

Elementy

Nowosc

i

- bezowy Viarynarka - B

849,00 zt

Regular Fit

Q Zaloguj sie

Nowosc

Q) Ulubione

Elementy

Bluzka - Be

359,00 zt

Iﬁ] Koszyk



MODIVO

'ORTSTYLE TIME! Stwérz swoj outfit z dodatkowym rabatem do -20%

Kobiety ~ Mezczyzni  Dzieci Aplikacja - Sklepy stacjonarne - Kontakt

Q zalogujsie ) Ulubione [?] Koszyk

MOD|VO Q Szukaj marki, produktu, stylu

ODKRY)J

Najnowsze trendy
w Swiecie mody

Dziecko

Kobieta

Z it pinko 3B POLO LIUYO MARL WY e

ENPORKIWARNAN e fret

TOMMY IHILFIGER SANT

e

GRUPAMODIVO ~ DLAINWESTORA ESG  MEDIA MODIVOSA kamEra koNTAKT PLIEN (B £ Q

Zokupéw mozna  dokonaé online, w aplikacj  mobilnej
oraz stacjonarnie. Niezaleznie od kanatu sprzedazy Klient zyskuje
dostep do tej samej oferty i tych samych akeji rabatowych. Do
dyspozycji Kupujgeych sq wygodne i bezpieczne formy platnosci,
dostawy od O zb oraz popularny program lojalnodciowy MODIVO
Fashion Club.

2 20

2pl 2 §¢ na 20

MODIVO europejskich rynkach
oraz echuwie.pl



CCC

GROUP

3

lata na rynku

Grupa CCC Linie biznesowe Inwestorzy ESG Media Aktualnosci Kariera Kontakt MNasze serwisy O

MODIVO MODIVO -

MODIVO to innowacyjny multibrand z moda. Oferujemy klientom ponad 160 tys. produktéw od ponad 650 marek w kategoriach
streetwear, casual i premium. Od rozpoczecia dziatalnosci w 2019 roku preznie sie rozwijamy i jestesmy cbecni online juz na 16 rynkach
europejskich, a w kilkunastu polskich miastach i czeskiej Pradze znajduja sie nasze interaktywne przymierzalnie. Dzigki inwestycjom

w logistyke, retail i nowe technologie, wzmacniamy swojg pozycje na rynku oraz prowadzimy dynamiczna ekspansje w Polsce, jak i za
granica. Od poczatku dziatalnosci proponujemy klientom nowatorska sciezke zakupows, spersonalizowana oferte i najwyzsza jakosé
obstugi, co pozwolito nam w krétkim czasie osiggnaé pozycje lidera segmentu FashionTech oraz staé sie dla mitosnikéw mody jednym

z ulubionych brandéw, oferujacych tak szeroki asortyment w jednym miejscu.

[ ]
9 FACEBOOK INSTAGRAM ) Lnkeon

16 650

rynkow europejskich marek

~160 000

produktéw z wielu kategorii asortymentowych

PL ~



CD Projekt - profil dziatalnosci

CD PROJEKT S.A. prowadzi dziatalnos¢ w globalnej, dynamicznie
rozwijajacej sie branzy gier wideo. Dziatalnosc¢ realizowana na polskim
rynku od blisko trzydziestu lat pod markg CD PROJEKT pierwotnie
koncentrowata sie na dystrybucji zagranicznych gier wideo w Polsce.

Momentami przetomowymi w historii Grupy byty: powotanie w 2002 .
studia deweloperskiego CD PROJEKT RED i rozpoczecie prac nad
stworzeniem pierwszej gry RPG — Wiedzmin oraz uruchomienie w 2008 r.
serwisu GOG.COM.

UJITCHEK

Zrodio: CD Projekt, 2022.



Model biznesowy produkcji gier w Grupie CD PROJEKT

Q

KREACJA

Q00

PRODUKCJA

L4 T ]

TECHNOLOGIA

D

DZIALALNOSC
WYDAWNICZA

DYSTRYBUCJA

PRIORYTET
- GRACZE

Wrtasne IP i petna kontrola
nad kreacja.

Koncentracja na

dwdch rozpoznawalnych
franczyzach

i ograniczonej liczbie
projektow.

Miedzynarodowy zespot
doswiadczonych
deweloperdw, dla ktdrych
jakosc pozostaje
najwyzszym priorytetem.

Trzy studia deweloperskie:

CD PROJEKT RED Europe
CD PROJEKT RED North
America® i The Molasses
Flood.

Witasne narzedzia

i know-how niezbedne do
tworzenia wciggajacych
gier role-playing

z otwartym sSwiatem.

Strategiczne partnerstwo
z Epic Games, na mocy
ktorego tworzymy nasze
gry na silniku Unreal
Engine.

Mozliwa dzieki
niezaleznosci
wydawniczej filozofia
biznesowa, ktdre stawia
graczy na pierwszym
miejscu.

Bezposrednia cyfrowa
dystrybucja gier.

Globalny zasieg

— wspotpraca ze starannie
wybranymi dystrybutorami
pudetkowych wersji gier.

Uczciwa i bezposrednia
komunikacja z graczami.

Petna kontrola nad
przekazem.

Zrodio: CD Projekt, 2022.



CD Projekt

WitCHER WIEBZMINZ  WIEDZMIN

DZIKI W GON

65+ MILIONOW 20+ MILIONOW

SPRZEDANYCH KOPII SPRZEDANYCH KOPII

Zrodio: CD Projekt, 2022.



CD Projekt - profil dziatalnosci

W 2022 r. 97,0% przychodow ze sprzedazy Grupy Kapitatowej CD PROJEKT
pochodzito z dziatalnosci eksportowej. 71,1% sprzedazy realizowanej byto
do odbiorcéw w Ameryce Pdétnocnej, a 17,6% do odbiorcow z Europy.

89,3% sprzedazy Grupy odpowiadato cyfrowej dystrybucji realizowanej za
posrednictwem GOG.COM oraz zewnetrznych platform - takich, jak: Steam,

PlayStation Store, Xbox Games Store, Amazon, Humble Bundle, Epic Games
Store czy App Store.

Zrodio: CD Projekt, 2022.



Cyberpunk 2077 — pochodzenie nabywcow w 2022 r

34,5%

curopa

37,0% 19 ,1 Oo

A §
A

0,3%

6,4%

2,8%

Zrodio: CD Projekt, 2022.
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